Christina Aleixo
Consultante Marketing PME

S TRAT-NEURO

Valorisez vos offres et votre reputation aux yeux de vos clients

Stratégie marketing & neuromarketing BtoB & BtoC Audit & conseils en Marketing BtoB & BtoC

Perception client & construction de messages Clarification de l'offre & de la proposition de valeur




Pourquol choisir I'accompagnement S(THHT-NEUHO‘?

Pour mettre en avant votre marque et vos produits, vos messages se doivent de guider naturellement
le lecteur vers une action concrete.

Vos prospects ne comprennent Vos prospects ne saisissent
pas clairement ce que vous pas la valeur que vous
faites. apportez.

Vos prospects n'identifient
pas le probleme auquel vous
répondez.

Probleme de
formulation

Ce n'est pas ce gque vous
dites qui vous freine. C'est ce

Ce n’est pas votre expertise Ce n'est pas votre valeur qui
qui est floue. C’est la fagon pose probleme. C'est la fagon

dont elle est presentée. dont elle est percue. que le client entend.




Votre client ne décide
pas par hasard.

Dans un monde sature de messages, VoS prospects ne
voient pas tout. Leur cerveau trie, filtre, écarte.

Il retient ce qui parait évident.

Il suit une mécanique décisionnelle claire.

» Votre client doit le ressentir comme

» Votre client doit comprendre ce que

» Votre client doit pouvoir s'y

Ce n’est pas votre produit qui vous différencie, c’est
I’histoire que vous racontez et la cohérence que vos
clients, vos prospects y percgoivent.

Activez les étapes qui guident naturellement vers
une action concrete. >




Le gvalue de votre offre

%

Capter l'attention en Créer un lien emotionnel Réduire les frictions
pour

Capitalisez sur + de 20 ans de recherche et des centaines de cas réels
de ventes B2B ou B2C analysés par des chercheurs.

Chaque mot active (ou freine) un processus de decision.
La fluidité percue est plus decisive qu’un bon argument.

Une offre ne marque les esprits que si elle est percue comme logique,
rassurante et desirable.




Un processus en 6 éiapes structurées

1. Comprendre

2. Analyse de perception

3. Repositionner

4. Structurer

5. Aligner

6. Déployer

Poser un socle marketing clair : offre actuelle, messages, perception du marcheé.
Objectif : identifier les zones de flou et poser les bases d'une stratégie ciblée.

Comprendre comment vos clients percoivent aujourd’hui vos messages et supports.

Identifier ce qui crée la valeur percue, et ce qui freine la décision
Clarifier votre promesse, votre offre et les messages associés
Proposition de valeur claire et argumentaire différenciant.

Formuler et structurer les messages stratégiques adaptés & chaque support (site,
LinkedIn, documents, pitch), en vue de leur mise en ceuvre cohérente




Ge que vous gagnez avec Strat-Neuro
en 6 semaines

Une offre structurée qui

® Positionnement clarifié.
Résultat : vous savez ou vous allez et vos clients aussi.

Des messages qui I'attention

@ Chaque mot doit démontrer pourquoi le lecteur en ressortira gagnant.
Resultat : votre prospect comprend clairement ce qui est a gagner.

Rédaction préts a déployer

@ Alignement entre votre discours, vos supports et votre strategie.
Résultat : chaque canal renforce votre offre.

La confiance ne se capte pas, elle se construit. Chaque message compte.



Pourquol Ga fonctionne ?

Je traduis les mécanismes de décision (attention - émotion - preuve -
réassurance) en messages concrets, faciles a utiliser par vos équipes.

STRAT-NEURO

————

Une stratégie adaptée a vos enjeux :

 — ® o Clarification et définition de votre positionnement.
o « Elaboration d’une stratégie marketing ciblée et actionnable.
1 o Structuration de votre offre et des messages clés associés.

Ce que vous recevez concrétement et pourquoi ¢a fait Ia différence :

= |
/ \ V . . ] ] ]
= E g e Rapport stratégique (diagnostic, perception client)
-~ e Proposition de valeur & messages clés (discours, pitch, site, LinkedIn)

« Rédaction éditoriale ( page A Propos, présentation offre, structure, cohérence des pages internet.)

& O Un déploiement facilité sur tous vos supports :

E’f e Livrables directement exploitables par vos équipes et prestataires.
 Harmonisation des messages multisupports : site, Google Business, LinkedIn, documents commerciaux.
E’f » Option de suivi post-accompagnement selon vos besoins.



-
Les seances sont organisees chaque semaine en fonction des avancees et de vos
disponibiltes.
Clarifier I'offre, les messages et la

perception actuelle. Identifier les zones D

de flou pour structurer la suite.

Evaluer vos offres actuelles et identifier
D

les axes de renforcement

Formuler une promesse claire et PN

différenciante

Présenter votre offre comme une solution
évidente

Décrypter les freins décisionnels pour
mieux y répondre

D
G
Construire un plan de communication G
D

stratégique par canal

Finaliser les messages stratégiques et
harmoniser les supports

Livrer les contenus préts a I'emploi pour le
D

déploiement

A la suite de la mise en place des recommandations marketing, je vérifie la bonne mise en oeuvre par vos prestataires ou service marketing.



Comment se déroule I'accompagnement
STRAT-NEURO ?

Un premier échange pour cerner vos enjeux
Un appel stratégiqgue pour poser les bases.
On clarifie ensemble votre contexte, vos attentes.

Une méthode structurée, sans surcharge
Chaque étape est pensée pour respecter votre temps : j
prépare, vous arbitrez. Tout est expliqué pas a pas.

Des résultats visibles deés les fondations
Chaque seance fait émerger la clarté qui manquait a
votre offre. Je vous aide a l'exprimer avec justesse.




De Ia pratique a la méthode :
mon parcours éclaire aujourd’hui celui des dirigeants.

J'ai choisi de renforcer mes experiences professionnelles par une formation en neuromarketing,
Pour mieux comprendre comment on choisit, comment on adhéere, comment on décide.

Une expertise au service des dirigeants que jJaccompagne.

+ de 15 ans d’expérience terrain BTP .
+ de 30ans d’'expérience commercial B2B et B2C.

Ex-Dirigeante-Gérante PME filiale d’un groupe national du BTP.

Formeée au Neuromarketing par Romain Bouvet.
A l'affut des nouvelles tendances et évolutions du marketing.

Vous reprenez le pouvoir sur votre récit. Je cadre, structure, et transforme votre savoir-faire en
signal clair, pour étre lisible, choisi, reconnu.



pParce que ce sont

Deécouvrir un cas client a télécharger en cliguant

rouzes

Groupe

Un impact stratégique direct sur notre
développement interne et externe

“Notre groupe ne disposait d’aucun support de
communication approprié... Christina a su
démontrer des compétences exceptionnelles
en stratégie marketing, gestion de projet,
analyse de marché. Sa capacité a s’adapter,
concevoir et créer a eu un impact significatif
sur notre développement.”
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Directeur IDF

qui en parient le mieux
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Solution

Une ressource de confiance pour avancer sans
perdre de temps

““Nous avons bénéficié de toute la compeétence
et le professionnalisme de Christina dans le
cadre de plusieurs projets de communication...
Je recommande vivement a tous les
responsables qui n'‘ont pas le temps de gérer ces
sujets (ou qui sont dépassés par tous ces
nouveaux outils !) de faire appel a ses services”

Directeur Géneral

rouzes

Groupe

Un dépoussiérage total, mené avec exigence,
clarté et cohérence.

“"En deux ans, Christina a piloté un
dépoussiérage complet de tous nos supports
commerciaux... Elle a su faire le lien entre les
interlocuteurs du Groupe, synthétiser les
besoins, fédérer I'équipe projet et garantir une
communication cohérente sur I’'ensemble de
nos canaux.”
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Charges d’affaires



https://www.canva.com/design/DAGkhV10i6c/uvlggJBClZqaARTuAKVoug/view?utm_content=DAGkhV10i6c&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=uniquelinks&utlId=hdbfde984d7
https://www.canva.com/design/DAGkhV10i6c/uvlggJBClZqaARTuAKVoug/view?utm_content=DAGkhV10i6c&utm_campaign=designshare&utm_medium=link2&utm_source=uniquelinks&utlId=hdbfde984d7

30 minutes pour échanger
sur vos enjeux et projets

Cliguez pour réserver un créneau ICl_sur mon agenda

Me contacter par mail :
Christina.aleixo@lixeoa.fr

Christina Aleixo

Consultante Marketing & Communication
Experte Neuromarketing BtoB & BtoC

LIXESA

Siret : 93406374400015



https://app.lemcal.com/@christina-aleixo
https://app.lemcal.com/@christina-aleixo
https://app.lemcal.com/@christina-aleixo
https://app.lemcal.com/@christina-aleixo

